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【互联网流量技术】连载

整理人：强子 QQ:QQ:QQ:QQ: 898803387898803387898803387898803387

连载 1111：QQQQQQQQ免费流量技术

一、操作分析：

（1111）难度小，任何人可以操作

（2222）资源丰富

（3333）需要花费一定的时间

二、操作步骤：

（1111）加群，加群之前，注意自己 qqqqqqqq资料的修改，不要让人家一看

就是发广告的，qqqqqqqq签名最好写成心情，注意更容易通过;;;;

加群关键词：根据你要推广产品的属性，如做培训，就搜索”直销群、

安利群、完美群、如新群、创业群、兼职群、直销群、打工群、大学

生群、网管群、电子商务群、成功群、自由族群、SOHOSOHOSOHOSOHO族群、财

富QQQQQQQQ群、安利QQQQQQQQ群、天狮QQQQQQQQ群就、如新QQQQQQQQ群、立新世纪QQQQQQQQ

群、完美 QQQQQQQQ群、无限极 QQQQQQQQ群、网赚 QQQQQQQQ群、网络营销QQQQQQQQ群、

创业QQQQQQQQ群、财富QQQQQQQQ群”
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（2222）群发，加群后不要立刻就发广告，等几分钟或者接个话题再发;;;;

（3333）广告内容不宜太长，不宜太露，广告味越淡越好，分享型广告

语最佳;;;;

（4444）广告内容附加网站和一个联系 qqqqqqqq，就算发广告的 qqqq被限制，那

么也不会浪费有意向的客户;;;;

（5555）答复，隔断时间看下聊天记录，如果有回复，就做个答复;;;;

（6666）会一点技术的可以处理一些有趣的 qqqqqqqq表情，在上面留下你的

（7777）网站信息，幽默的东西易于传播。

互联网病毒式营销的六条简单原则

我不得不承认，“病毒式营销”这个词儿有点儿攻击性。自诩为病毒

式营销者的人会让人望而生畏。但是，我就喜欢。你也许会问“人们

有对付它的疫苗么？”。作为一种险恶的东西，小小的病毒命运多舛，

半死不活，只有在灾难电影或者恐怖电影里才能见到，乏人问津。

但是你不得不崇拜病毒。他深居简出，直到纯粹靠数量赢得优势之后

人们才意识到他庞大数目。他寄生在其他宿主身上，并利用宿主的资

源繁衍自己的后代。在合适的环境中，他会呈指数级增长。
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病毒甚至不用搞对象——他仅仅靠复制，通过一次次的几何级增长，

每次翻番儿：经过短短几代之后，病毒的数量就会大的惊人。

病毒式营销定义病毒和营销有什么关系呢？病毒式营销描述那些鼓

励个体之间相互传递营销信息，从而通过信息的曝光和影响创造指数

级增长的策略。正如病毒一样，这种策略利用快速繁殖将信息爆炸式

地传递给成千上百万人。互联网之外，病毒式营销被用来指“口碑

（word-of-mouthword-of-mouthword-of-mouthword-of-mouth），”“制造热点（creatingabuzzcreatingabuzzcreatingabuzzcreatingabuzz），”“整合媒体

（leveragingthemedialeveragingthemedialeveragingthemedialeveragingthemedia），”“网络营销（networkmarketingnetworkmarketingnetworkmarketingnetworkmarketing）。”但是在

网络上，不论好坏，他一致被称为“病毒式营销。”一些比我聪明的

弟兄们试图给他改个名字，以便驯化驯服他，我没有这么做。“病毒

式营销”这个词儿一直流传了下来。

Hotmail.comHotmail.comHotmail.comHotmail.com的经典案例

病毒式营销经典的案例要算首批免费电子邮件提供商之一

hotmail.comhotmail.comhotmail.comhotmail.com。他们的策略很简单：

1.1.1.1.赠送免费电子邮件地址服务

2.2.2.2.在每封电子邮件下面加个标签：“从 http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/得到

你的个人免费邮箱。”然后
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3.3.3.3.在人们给自己的朋友圈同事圈发邮件的时候，你就可以撤了

4.4.4.4.人们看到消息

5.5.5.5.注册自己的免费电子邮件服务，接着

6.6.6.6.把消息发给自己不断扩大的朋友圈和同事圈

好比是一颗扔到河里的小石子泛起的微波一样，精心策划的病毒式营

销策略以极快的速度向外传播开去。

病毒式营销策略的要素

接受这个事实。病毒式营销策略有好有坏，但很少有能与简单的

Hotmail.comHotmail.comHotmail.comHotmail.com策略相媲美者。但是下面六个基本要素你或许希望包括

在你的策略里。一个病毒式营销策略不一定非得包括所有这些要素，

但是包括得越多，结果可能会越好。有效的病毒式营销策略：

1.赠送产品或服务

2.让别人毫不费力地传播

3.轻而易举地由小做大

4.利用共同动机和行为

5.利用现有沟通网络

6.利用别人的资源

让我们简单查看一下这些要素。
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1.1.1.1.赠送有价值的产品或服务

在营销者词汇中最强大的词就是“免费”。大多数病毒式营销项目都

赠送有价值的产品或服务来引起注意。免费邮箱，免费信息，免费的

“酷”按钮，功能强大，但又稍逊于专业版的的免费软件。WilsoWilsoWilsoWilsonnnn

网 络 营 销 的 第 二 条 法 则 就 是 “ 赠 送 和 销 售 法 则 ”

（"TheLawofGivingandSelling""TheLawofGivingandSelling""TheLawofGivingandSelling""TheLawofGivingandSelling"）。“便宜”或者“不贵”也许会让人

产生兴趣，但是“免费”通常来得更快。病毒式营销采取了延迟满意

的策略。他们也许今天不会盈利，明天也不会，但只要他们能用免费

的东西吸引滔滔不绝的兴趣，他们明白他们就一定会获利，“立竿见

影而且一劳永逸”（对不住了，“卡萨布兰卡”）。耐心点儿，老兄。免

费会吸引眼球。眼球会注意哪些你正在销售的宝贝玩意儿，然后，以

迅雷不及掩耳盗铃之势，你就会赚到钱。眼球能带来有价值的邮件地

址，广告收益，和电子商务销售机会。赠点儿东西，卖点儿东西（也

就是赠品吧）。
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2.2.2.2.让别人毫不费力地传播

感冒流行的季节，医院护士会提供明智的建议：远离咳嗽（译者注：

不是 kesokesokesokeso）人群，经常洗手，不要揉眼睛，抠鼻子，啃指甲。只有

在容易传播的情况下病毒才会传播。承载营销信息的媒介必须易于传

播和复制：电子邮件，网址，图片，软件下载。病毒式营销在网上大

行其道的原因就在于即时通讯越来越容易，成本越来越低。电子格式

让复制易如反掌。从营销角度来看，你必须简化你的营销信息，以便

让它易于传播并且不会变质。越短约好。最经典的就是：“从

http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/http://www.hotmail.com/得到你的个人免费邮箱。”这则信息引人注

意，短小精悍，并且在每封免费邮件下面都被复制。

3.简单地由小做大

传递方式必须能迅速由小做大才能像野火一样飞窜。hotmailhotmailhotmailhotmail模式的

软肋在于免费电子邮箱需要邮件服务器传递消息。要想该策略相当成

功，必须迅速增加邮件服务器，否则疯长就会搁浅并且夭折。如果病

毒在传播之前为了繁殖而搞死宿主，他就成不了什么气候。只要你提

前计划好如何迅速增加邮件服务器，你就会万事大吉。你的病毒模式

必须植入可升级性。
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4.4.4.4.利用共同动机和行为

明智的病毒式营销会利用人的共同动机和行为。是什么让

“NetscapeNowNetscapeNowNetscapeNowNetscapeNow”按钮在互联网早期得以传播呢？是耍酷的欲望。贪

婪驱使着人们。同样的还有出名的欲望，被爱的需要，被理解的渴望。

随之而来的交流冲动产生了上百万的网站和数十亿的电子邮件。将你

的营销策略传播建立在共同动机和行为之上，你就会成功。

5.5.5.5.利用现有沟通网络

大部分人都喜欢社交，住在地下室的计算机专业毕业的书呆子不在其

列。社会科学家告诉我们，每个人都有 8-108-108-108-10人的密切关系网，包括

朋友，家人，和同事。一个更广的关系网可能包括数十人，数百人，

数千人，取决于其社会地位。

比如一个女服务员平均每周可能会和数百名顾客交流。网络营销者深

谙人际关系网的力量，不管是强大的亲密的关系网，还是疏远的网络

关系。他们收集邮件地址和喜欢的网站链接。像使用许可邮件表单一

样的合作联盟项目利用这些网络。学会把你的信息放到现有的人际交

流当中去，你就会大大加快该信息的传播。
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6.6.6.6.利用别人的资源

最有创造力的病毒式营销会利用别人的资源达到目的。比如，合作联

盟项目在别人的网站上放置文本或图片。免费提供文章的作者希望把

文章放到别人的网页上去。一则新闻可能被数百家杂志选择，并构成

了成千上百个读者阅读的文章的基础。别人的报纸和网页成为你的营

销信使。消耗的是别人的资源而不是你自己的。学以致用

我同意每个读者在你的网站上复制你现在阅读的文章——病毒式营

销的六条简单原则。但是只是这一篇，而且无论如何不能更改。另外

请加入版权声明。如果你有一个营销网站或者小公司网站，这将给你

提供精彩的内容并帮助你的访问者学到重要的策略。（注意：我只同

意在你的网站上放置这一篇，其它的不可以。没有书面许可的情况下

转载或者刊登我的文章是违法的，不道德的，并且侵犯我的版权。）

当我 2000200020002000年 2222月份把这篇文章提供给我的读者的时候，很多人都接

受了。六个月之后我接到一个电话：

“请问病毒式营销老大在么！”

“这个............我不是老大，”我犹豫了一下。“我只是在几个月前写了一篇

有关病毒式营销的文章，仅此而已。”
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“我在网上找遍了病毒式营销，”他说，“出现的都是你的名字。你肯

定就是老大。”

奏效了！即便是五年之后这个网页依然在“病毒式营销”里排第一位。

或多或少，所有的病毒式营销策略大体上都使用了以上列举的六条原

则。在本系列的下一篇文章中，“典型的商业网站现在可以采纳的病

毒式营销技巧”，我们将从理论转向实践。但是首先把这六条原则学

好。掌握他们你就会发财。

【互联网流量技术】连载 2222：论坛、贴吧 免费流量技术

http:bbs.taobao.comhttp:bbs.taobao.comhttp:bbs.taobao.comhttp:bbs.taobao.com

http:www.tianya.cnbbshttp:www.tianya.cnbbshttp:www.tianya.cnbbshttp:www.tianya.cnbbs

（一）论坛选择标准
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1，客户群体精准

2，人气旺

3，有签名功能

4，有链接功能

5，有修改功能

可以去”中国论坛导航”里选择理想的论坛::::

http:www.cbu123.comhttp:www.cbu123.comhttp:www.cbu123.comhttp:www.cbu123.com

（二）题目选取

1111，带有暖昧性

2222，冲击力

3333，吸引大家的好奇心

当然，题目应当与内容相关。
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（三）争议性的帖子内容

内容没有争议性，人家，不会留言男女方面的东东，这些内容的贴一

般回复率都较高！

（四）借助其他热贴

在论坛上寻找一些那些回贴率很高的贴子，再拿到其它论坛进行转

贴，并在贴子末尾加上自己的签名进行宣传或加上自己的广告进行宣

传。

（五）长贴短发

将一贴分成多贴，以跟贴的形式发！但也不要分的过多，根据长度最

多五六贴！也可以每隔一段时间再发一贴，广告部分留到后贴发布。

（六）用好头像和签名

头像可以专门设计一个，宣传自己的品牌，签名可以加入自己网站的

介绍和连接。

（七）利用回贴功能

如果要在回贴中发广告，一定要争取在前 5555位回贴，这样被浏览的概

率要高一些。

http://t.cn/zln1Xd5
http://www.cy1788.net/


一起发发营销大师创富部分精品视频

索取地址：http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5

本文由 一起发发营销论坛 整理收集

一起发发高级交流群：274175672274175672274175672274175672

【互联网流量技术】连载 3333：百度知道、天涯问答、搜搜问问 免费

流量技术

【互联网流量技术】连载 3333：百度知道、天涯问答、搜搜问问 免费

流量技术

1111 http:wenda.tianya.cnhttp:wenda.tianya.cnhttp:wenda.tianya.cnhttp:wenda.tianya.cn

2222 http:zhidao.baidu.comhttp:zhidao.baidu.comhttp:zhidao.baidu.comhttp:zhidao.baidu.com

3333 http:wenwen.soso.comhttp:wenwen.soso.comhttp:wenwen.soso.comhttp:wenwen.soso.com

这种问答的形式，流量非常大，并且客户非常精准。

【互联网流量技术】连载 4444：博客 免费流量技术

目前就 新浪博客 和 百度空间 权重大点，效果较好，比较容易收录
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1111，新浪博客 http:blog.sina.com.cnhttp:blog.sina.com.cnhttp:blog.sina.com.cnhttp:blog.sina.com.cn

2222，百度空间 http:hi.baidu.comhttp:hi.baidu.comhttp:hi.baidu.comhttp:hi.baidu.com

注意：注册百度空间时，用户名最好用中文关键字

博客开通后的几个步骤：

（一）设置，页面尽量大方、清晰，可以配些图片

（二）发博文：

（1111）自己写

（2222）转载内容质量好的文章

特别注意：

（1111）链接相关文章，文尾处留下①交流的 qqqqqqqq号 和 ②超链接一个

销售页面。

（2222）博文博客不要放太多销售的信息，以防阅读者会有抗拒的心理，

一般能从博客上近来加你 qqqqqqqq聊天的人成交率会高很多。
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【互联网流量技术】连载 5555：邮箱 免费流量技术

（1111）要找到精准的邮箱数据库

（2222）发邮件

（3333）软件或者第三方代发邮件

注意：

1111、也可以自己手工发送，但是这个需要邮箱客户高度精准，不然得

不偿失

可以用 sinasinasinasina、163163163163、qqqqqqqq等大型邮箱平台

2222、手工发送前，需要多申请一批邮箱，如 fo_lee001fo_lee001fo_lee001fo_lee001、fo_lee002fo_lee002fo_lee002fo_lee002、

fo_lee003fo_lee003fo_lee003fo_lee003…

可以借助邮件群发软件，这个软件到现在为止还没测试出理想软件。
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【互联网流量技术】连载 6666：付费广告 流量技术

CpcCpcCpcCpc

CpaCpaCpaCpa

CpmCpmCpmCpm

CpsCpsCpsCps

目前的付费广告有 cpccpccpccpc点击和 cpmcpmcpmcpm包月，媒体有 googlegooglegooglegoogle和网赚论坛

等

关键字选用：创业，网赚

关键字和网赚论坛的优点：对象群体质量高，都是想创业或找网赚的

注意事项：

（1111）根据具体情况，在广告样式上选择，egegegeg文字链，图片，浮动窗

口，

（2222）图片设计、文字编辑要新颖，要足够抢眼，而且内容要够直观、

吸引
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（3333）不宜找大媒体，网络广告的效果是没法保证的，所以要尽量降

低风险，

建议选择一些中小型的对口型网站，费用也不会很高，有的提供测试，

可以测试效果

另外可以尝试做创业招商型网站，分析如下：

（1111）流量都很高，ipipipip来源主要是通过做硬广获得，（当然含有很大

部分的无效流量）

（2222）这类站点的对象群体比较符合我们的要求，因为他们都是去找

项目的，都是想创业

（3333）最好也是中小型的个人、团队运营的网站

【互联网流量技术】连载 7777：外链六法 免费流量技术

1111、友情链接

网页相关的友情链接更加的有效。即我是做广告公司的，你的网站也

是广告行业的，则这种外链是最有效。

2222、博客留言
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这点对于 wordpresswordpresswordpresswordpress系统较有效。名字留你的博客名称，网址填上你

的域名，一般写一些跟文章相关性较大的话，博客主是不会删你的。

3333、论坛签名

不多讲，就强调一点：请用关键字超链接作签名。

4444、文中链接，可以用博客来做，也可以在论坛上写文章来做

（1111）一篇 1000100010001000字的文章可以带上你的 10101010个外链

（2222）权重高的地方写文章比权重低的地方写文章效果好；

（3333）相关性文章对外链的效果好；

（4444）文章不一定需要有可读性，不需要文章有流量；

（5555）文章只要求且必须被收录，外链才能生效；

（6666）文章标题切不可带入网站主关键字或长尾关键字

——这样可以该文的排名会比你的主站的排名高（重点注意）。
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5555、关键超链接博文到处发！

每隔一段时间就会发一篇经典的经验贴！里面，带上关键字超链接。

让更多人，转载到 NNNN个论坛++++博客++++网站上。

6666、友情链接狠狠地做！

（1111）全是自己友情链接自己！把自己所有的站，都互相链接！

（2222）跟自己所有的朋友，友情链接。

（3333）经常跟别人交换友情链接！

【互联网流量技术】连载 8888：百度搜索风云榜 免费流量技术

利用网民热点搜索关键字导引流量

利用工具：http:top.baidu.comhttp:top.baidu.comhttp:top.baidu.comhttp:top.baidu.com

开通一百度新浪博客，然后查找百度搜索风云榜，查看热点搜寻关键

字，根据热点关键字，写博文。
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【互联网流量技术】连载 9999：软文营销 免费流量技术

新闻如何变为软文

《山东安徽两省三地争夺西门庆故里》

http:news.sina.com.cnc2010-05-04000720198368.shtmlhttp:news.sina.com.cnc2010-05-04000720198368.shtmlhttp:news.sina.com.cnc2010-05-04000720198368.shtmlhttp:news.sina.com.cnc2010-05-04000720198368.shtml

分析：

（1111）标题中提到山东安徽，地域性。至少可以引起山东安徽两省的

朋友关注——–吸引力 1111

（2222）两省三地，概括性。如果我们说山东安徽********县￥￥真########市的话，

你觉得吸引的人群是增多还是减少呢????—吸引力 2222

（3333）西门庆故里 西门庆人人皆知，那么他是一个怎样的人呢????不用

多说，那么为什么还会引发争论呢????—----吸引力 3333

（4444）争夺 我们都有一个习惯，就是“看热闹”，平时在街上看到哪

里围观了许多人都会不自觉的往前凑，目的就是想知道究竟发生了什

么事情。同样如此，标题争夺二字恰恰抓住我们的心理，看到这样的

（5555）新闻都会不自觉的点一下，就像知道那个地方最后获胜。我们

要的不是其他，只是一个结果罢了。
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综上，可以看出新闻最重要的是标题，因为好的标题哪怕没有内容也

会吸引人驻足观看。网站推广软文同样如此，学会在读者、看客的角

度写软文，推广才会事半功倍。今天只收集这么多，如果大家有什么

更好的或更多的方法，可以加QQQQQQQQ 898803387898803387898803387898803387 进行交流，谢谢~~~~~~~~~~~~
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