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第一课：永不破产的银行

何谓何谓何谓何谓““““永不破产的银行永不破产的银行永不破产的银行永不破产的银行””””？？？？

客户数据库，就是你永不破产的银行。

当我们衡量一个人的财富时当我们衡量一个人的财富时当我们衡量一个人的财富时当我们衡量一个人的财富时，，，，常说他有多少银行存款常说他有多少银行存款常说他有多少银行存款常说他有多少银行存款、、、、有多少实物资有多少实物资有多少实物资有多少实物资

产产产产……………………

但是，在但是，在但是，在但是，在 21212121世纪的市场经济条件下，世纪的市场经济条件下，世纪的市场经济条件下，世纪的市场经济条件下，““““钱钱钱钱””””很容易贬值，只有人脉很容易贬值，只有人脉很容易贬值，只有人脉很容易贬值，只有人脉

关系，只有客户资源才是持久财富之源。关系，只有客户资源才是持久财富之源。关系，只有客户资源才是持久财富之源。关系，只有客户资源才是持久财富之源。

只要你拥有客户数据库，哪怕你现在身无分文，只要你发几条短信只要你拥有客户数据库，哪怕你现在身无分文，只要你发几条短信只要你拥有客户数据库，哪怕你现在身无分文，只要你发几条短信只要你拥有客户数据库，哪怕你现在身无分文，只要你发几条短信、、、、

打几个电话，就会有人把钱送给你。打几个电话，就会有人把钱送给你。打几个电话，就会有人把钱送给你。打几个电话，就会有人把钱送给你。

构建数据库就能快速生财。

你构建数据库的速度有多快你构建数据库的速度有多快你构建数据库的速度有多快你构建数据库的速度有多快，，，，赚钱的速度就有多快赚钱的速度就有多快赚钱的速度就有多快赚钱的速度就有多快；；；；而无论你现在是而无论你现在是而无论你现在是而无论你现在是

否有钱，现在是否有人脉否有钱，现在是否有人脉否有钱，现在是否有人脉否有钱，现在是否有人脉……………………

很多人抱怨自己没有基础很多人抱怨自己没有基础很多人抱怨自己没有基础很多人抱怨自己没有基础、、、、没有技术没有技术没有技术没有技术、、、、没有资金没有资金没有资金没有资金、、、、没有好项目没有好项目没有好项目没有好项目……………………总总总总

之之之之，，，，言下之意就是言下之意就是言下之意就是言下之意就是““““自己赚不到钱是应该的自己赚不到钱是应该的自己赚不到钱是应该的自己赚不到钱是应该的，，，，别人赚钱是因为条件比别人赚钱是因为条件比别人赚钱是因为条件比别人赚钱是因为条件比

自己好自己好自己好自己好……”……”……”……”这样的论调在我们周围非常常见。这样的论调在我们周围非常常见。这样的论调在我们周围非常常见。这样的论调在我们周围非常常见。

你可以什么都没有你可以什么都没有你可以什么都没有你可以什么都没有，，，，但是但是但是但是，，，，你一样可以快速赚钱你一样可以快速赚钱你一样可以快速赚钱你一样可以快速赚钱————————只要你拥有客户只要你拥有客户只要你拥有客户只要你拥有客户

数据库。数据库。数据库。数据库。

然后然后然后然后，，，，再把产品信息传递给你的客户再把产品信息传递给你的客户再把产品信息传递给你的客户再把产品信息传递给你的客户，，，，并证明产品可以解决别人的问并证明产品可以解决别人的问并证明产品可以解决别人的问并证明产品可以解决别人的问

题，就会有人来买。题，就会有人来买。题，就会有人来买。题，就会有人来买。

这就是这就是这就是这就是““““客户数据库客户数据库客户数据库客户数据库””””的魅力。的魅力。的魅力。的魅力。

http://www.kanbakanba.com/513.html
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第二课：什么才是适合的““““数据库管理工具””””？

大家千万不要把大家千万不要把大家千万不要把大家千万不要把““““数据库管理工具数据库管理工具数据库管理工具数据库管理工具””””想象得多么复杂、多么高科技想象得多么复杂、多么高科技想象得多么复杂、多么高科技想象得多么复杂、多么高科技、、、、

多么难用多么难用多么难用多么难用……………………

实际上，几乎每个人都有一个实际上，几乎每个人都有一个实际上，几乎每个人都有一个实际上，几乎每个人都有一个““““数据库工具数据库工具数据库工具数据库工具””””，那就是，那就是，那就是，那就是““““手机手机手机手机””””。。。。因因因因

为为为为““““手机手机手机手机””””本身完全具备了本身完全具备了本身完全具备了本身完全具备了““““数据库工具数据库工具数据库工具数据库工具””””的两大职能：的两大职能：的两大职能：的两大职能：

（1111）存储客户联系方式

（2222）可以与客户双向沟通

看明白了吗？看明白了吗？看明白了吗？看明白了吗？

““““数据库工具数据库工具数据库工具数据库工具””””真的很简单真的很简单真的很简单真的很简单，，，，你的手机你的手机你的手机你的手机、、、、你的邮箱你的邮箱你的邮箱你的邮箱、、、、你的你的你的你的QQQQQQQQ……………………这些这些这些这些

都是数据库管理工具都是数据库管理工具都是数据库管理工具都是数据库管理工具。。。。拥有这些工具拥有这些工具拥有这些工具拥有这些工具，，，，赚钱就易如反掌赚钱就易如反掌赚钱就易如反掌赚钱就易如反掌————————所以所以所以所以，，，，我常我常我常我常

说说说说，，，，很多人都是很多人都是很多人都是很多人都是““““身在宝山要饭吃身在宝山要饭吃身在宝山要饭吃身在宝山要饭吃””””。。。。你只要把你的邮箱打开你只要把你的邮箱打开你只要把你的邮箱打开你只要把你的邮箱打开，，，，把你把你把你把你的的的的

QQQQQQQQ启动，就会有赚钱机会扑面而来启动，就会有赚钱机会扑面而来启动，就会有赚钱机会扑面而来启动，就会有赚钱机会扑面而来……………………

推荐大家两个工具：

（1111）企业 QQQQQQQQ 官网： http://b.qq.com/http://b.qq.com/http://b.qq.com/http://b.qq.com/

这个企业这个企业这个企业这个企业QQQQQQQQ是需要付费的，是需要付费的，是需要付费的，是需要付费的，2012201220122012年前，大概年前，大概年前，大概年前，大概 3000300030003000元元元元////年，每年都年，每年都年，每年都年，每年都

要交要交要交要交3000300030003000元元元元。。。。2013201320132013年开始年开始年开始年开始，，，，听说涨价到听说涨价到听说涨价到听说涨价到 4500450045004500元元元元////年年年年，，，，具体还不清楚具体还不清楚具体还不清楚具体还不清楚，，，，

看看官网怎么说了。具体申请，可以咨询官网，个人也可以申请的看看官网怎么说了。具体申请，可以咨询官网，个人也可以申请的看看官网怎么说了。具体申请，可以咨询官网，个人也可以申请的看看官网怎么说了。具体申请，可以咨询官网，个人也可以申请的。。。。

哈哈哈哈哈哈哈哈…………钱啊？大家是不是，开始犹豫起来呢？钱啊？大家是不是，开始犹豫起来呢？钱啊？大家是不是，开始犹豫起来呢？钱啊？大家是不是，开始犹豫起来呢？

新人往往容易犯这样的毛病，对于某些要花钱的东西，都慎之又慎新人往往容易犯这样的毛病，对于某些要花钱的东西，都慎之又慎新人往往容易犯这样的毛病，对于某些要花钱的东西，都慎之又慎新人往往容易犯这样的毛病，对于某些要花钱的东西，都慎之又慎。。。。

总想少花钱，或者不花钱就可以赚到钱总想少花钱，或者不花钱就可以赚到钱总想少花钱，或者不花钱就可以赚到钱总想少花钱，或者不花钱就可以赚到钱……………………

这个理念本身并没有错，但问题在于：

http://www.kanbakanba.com/520.html
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客户数据库是一个人的核心资产客户数据库是一个人的核心资产客户数据库是一个人的核心资产客户数据库是一个人的核心资产，，，，什么钱都可以省什么钱都可以省什么钱都可以省什么钱都可以省；；；；唯独存储数据库唯独存储数据库唯独存储数据库唯独存储数据库

的工具不能省的工具不能省的工具不能省的工具不能省……………………

普通普通普通普通QQQQQQQQ只能存几百好友，但是企业只能存几百好友，但是企业只能存几百好友，但是企业只能存几百好友，但是企业QQQQQQQQ可以存可以存可以存可以存10101010万好友，并且可万好友，并且可万好友，并且可万好友，并且可

以群发消息，以群发消息，以群发消息，以群发消息，2222分钱一条消息；当一个人拥有分钱一条消息；当一个人拥有分钱一条消息；当一个人拥有分钱一条消息；当一个人拥有 10101010万潜在客户时，他万潜在客户时，他万潜在客户时，他万潜在客户时，他

随便卖什么都可以成为百万富翁了随便卖什么都可以成为百万富翁了随便卖什么都可以成为百万富翁了随便卖什么都可以成为百万富翁了……………………

（2222）QQQQQQQQ邮件列表 官网：http://list.qq.com/http://list.qq.com/http://list.qq.com/http://list.qq.com/

哈哈哈哈哈哈哈哈…………大家一定想免费了，我知道大家怎么想的。好的，这个大家一定想免费了，我知道大家怎么想的。好的，这个大家一定想免费了，我知道大家怎么想的。好的，这个大家一定想免费了，我知道大家怎么想的。好的，这个 QQQQQQQQ

邮件列表就是一个免费的工具邮件列表就是一个免费的工具邮件列表就是一个免费的工具邮件列表就是一个免费的工具，，，，可以免费装无数的数据库可以免费装无数的数据库可以免费装无数的数据库可以免费装无数的数据库，，，，一个栏目一个栏目一个栏目一个栏目

装装装装5555万人，一个帐号，可以建非常多栏目。万人，一个帐号，可以建非常多栏目。万人，一个帐号，可以建非常多栏目。万人，一个帐号，可以建非常多栏目。

还有一个好处还有一个好处还有一个好处还有一个好处，，，，它可以免费的群发它可以免费的群发它可以免费的群发它可以免费的群发QQQQQQQQ邮件邮件邮件邮件，，，，你说好不好呢？？具体你说好不好呢？？具体你说好不好呢？？具体你说好不好呢？？具体

使用，网上有非常多相关教程，大家可以搜索来学习。使用，网上有非常多相关教程，大家可以搜索来学习。使用，网上有非常多相关教程，大家可以搜索来学习。使用，网上有非常多相关教程，大家可以搜索来学习。
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第三课：数据库里的惊人财富

我们多年实践发现我们多年实践发现我们多年实践发现我们多年实践发现，，，，每一条客户数据在一段时间之内每一条客户数据在一段时间之内每一条客户数据在一段时间之内每一条客户数据在一段时间之内，，，，都会给我们带都会给我们带都会给我们带都会给我们带

来稳定的回报，其中有一个重要的经验值：来稳定的回报，其中有一个重要的经验值：来稳定的回报，其中有一个重要的经验值：来稳定的回报，其中有一个重要的经验值：

百万富翁法则

每一条客户数据库，在未来 1111年内，至少会为你带来 100100100100元的财富回

报。

这个统计不一定适合所有行业这个统计不一定适合所有行业这个统计不一定适合所有行业这个统计不一定适合所有行业，，，，但很多在线销售类项目但很多在线销售类项目但很多在线销售类项目但很多在线销售类项目，，，，都有类似比都有类似比都有类似比都有类似比

例的现象。例的现象。例的现象。例的现象。

这意味着什么呢？

意味着意味着意味着意味着，，，，你要想成为一名百万富翁你要想成为一名百万富翁你要想成为一名百万富翁你要想成为一名百万富翁，，，，你只要构建起你只要构建起你只要构建起你只要构建起1111 万条客户数据库万条客户数据库万条客户数据库万条客户数据库

就够了。就够了。就够了。就够了。

即： 10000100001000010000条客户资料 ×××× 100100100100元 ==== 1000000100000010000001000000 元 （100100100100万元）

http://www.kanbakanba.com/525.html
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第四课：成为百万富翁的捷径

““““成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径””””是是是是……………………？？？？

你要想快速成为一名百万富翁你要想快速成为一名百万富翁你要想快速成为一名百万富翁你要想快速成为一名百万富翁，，，，那么那么那么那么，，，，你就要快速积累起你就要快速积累起你就要快速积累起你就要快速积累起 1111万条客户万条客户万条客户万条客户

资料。资料。资料。资料。

客户积累的速度有多快，你成为百万富翁的速度就有多快。这就是客户积累的速度有多快，你成为百万富翁的速度就有多快。这就是客户积累的速度有多快，你成为百万富翁的速度就有多快。这就是客户积累的速度有多快，你成为百万富翁的速度就有多快。这就是

““““成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径成为百万富翁的捷径”……”……”……”……

很多人都想成为百万富翁，但是，他们不知道到底该怎么做。好的很多人都想成为百万富翁，但是，他们不知道到底该怎么做。好的很多人都想成为百万富翁，但是，他们不知道到底该怎么做。好的很多人都想成为百万富翁，但是，他们不知道到底该怎么做。好的，，，，

我在此，把这个我在此，把这个我在此，把这个我在此，把这个““““捷径捷径捷径捷径””””披露给你。披露给你。披露给你。披露给你。

这就是市场经济的““““伟大之处””””：

你只要与你只要与你只要与你只要与 1111万人建立起联系，并把产品交换给他们，把现金换回来万人建立起联系，并把产品交换给他们，把现金换回来万人建立起联系，并把产品交换给他们，把现金换回来万人建立起联系，并把产品交换给他们，把现金换回来，，，，

你就可以成为百万富翁你就可以成为百万富翁你就可以成为百万富翁你就可以成为百万富翁……………………

你只要快速积累到你只要快速积累到你只要快速积累到你只要快速积累到 1111万人万人万人万人，，，，你就可以轻松把产品卖出去你就可以轻松把产品卖出去你就可以轻松把产品卖出去你就可以轻松把产品卖出去，，，，快速成为百快速成为百快速成为百快速成为百

万富翁万富翁万富翁万富翁……………………

充分展现市场经济的充分展现市场经济的充分展现市场经济的充分展现市场经济的““““交换创造财富交换创造财富交换创造财富交换创造财富””””法则，客户数据库可以清晰法则，客户数据库可以清晰法则，客户数据库可以清晰法则，客户数据库可以清晰、、、、

可衡量地指出你的财富之路。可衡量地指出你的财富之路。可衡量地指出你的财富之路。可衡量地指出你的财富之路。

http://www.kanbakanba.com/530.html
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第五课：不为人知的财富真相

我们前面已经论述了我们前面已经论述了我们前面已经论述了我们前面已经论述了““““交换创造财富交换创造财富交换创造财富交换创造财富””””的原理的原理的原理的原理，，，，但是但是但是但是，，，，还有很多人固还有很多人固还有很多人固还有很多人固

守守守守““““生产创造财富生产创造财富生产创造财富生产创造财富””””的观念的观念的观念的观念，，，，不能理解不能理解不能理解不能理解““““销售员销售员销售员销售员””””为什么能赚那么多为什么能赚那么多为什么能赚那么多为什么能赚那么多

钱钱钱钱……………………

实际上，生产不一定创造财富。相反，如果生产的产品品质不好实际上，生产不一定创造财富。相反，如果生产的产品品质不好实际上，生产不一定创造财富。相反，如果生产的产品品质不好实际上，生产不一定创造财富。相反，如果生产的产品品质不好，，，，给给给给

消费者带来伤害或副作用消费者带来伤害或副作用消费者带来伤害或副作用消费者带来伤害或副作用，，，，那么那么那么那么，，，，社会总财富不但没有增加社会总财富不但没有增加社会总财富不但没有增加社会总财富不但没有增加，，，，反而减反而减反而减反而减

少了。少了。少了。少了。

所以所以所以所以，，，，劣质产品生产得越多劣质产品生产得越多劣质产品生产得越多劣质产品生产得越多，，，，对社会资源的浪费就越大对社会资源的浪费就越大对社会资源的浪费就越大对社会资源的浪费就越大，，，，对人们带来对人们带来对人们带来对人们带来

的伤害就越多。的伤害就越多。的伤害就越多。的伤害就越多。

因此，劣质产品的生产行为，不但没有创造财富，反而浪费了财富因此，劣质产品的生产行为，不但没有创造财富，反而浪费了财富因此，劣质产品的生产行为，不但没有创造财富，反而浪费了财富因此，劣质产品的生产行为，不但没有创造财富，反而浪费了财富，，，，

甚至消灭了财富。甚至消灭了财富。甚至消灭了财富。甚至消灭了财富。

但是但是但是但是，，，，基于基于基于基于““““交换创造财富交换创造财富交换创造财富交换创造财富””””的原理的原理的原理的原理，，，，我们只要挑选出好的产品来销我们只要挑选出好的产品来销我们只要挑选出好的产品来销我们只要挑选出好的产品来销

售就行了。售就行了。售就行了。售就行了。

我们完全没有必要去自己建设工厂我们完全没有必要去自己建设工厂我们完全没有必要去自己建设工厂我们完全没有必要去自己建设工厂，，，，完全没有必要自己去聘请技术人完全没有必要自己去聘请技术人完全没有必要自己去聘请技术人完全没有必要自己去聘请技术人

员，甚至完全没有必要自己开公司员，甚至完全没有必要自己开公司员，甚至完全没有必要自己开公司员，甚至完全没有必要自己开公司……………………

一切跟一切跟一切跟一切跟““““客户数据库客户数据库客户数据库客户数据库””””无关的事情无关的事情无关的事情无关的事情，，，，一切需要跟一切需要跟一切需要跟一切需要跟““““物力物力物力物力””””打交道的事打交道的事打交道的事打交道的事

情，我们都可以抛开。这就大大降低了创业的成本与风险。情，我们都可以抛开。这就大大降低了创业的成本与风险。情，我们都可以抛开。这就大大降低了创业的成本与风险。情，我们都可以抛开。这就大大降低了创业的成本与风险。

http://www.kanbakanba.com/534.html
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第六课：暴利的第六课：暴利的第六课：暴利的第六课：暴利的““““价格法则价格法则价格法则价格法则””””

暴利的暴利的暴利的暴利的““““价格法则价格法则价格法则价格法则””””。

价格法则：

价格与成本无关，仅取决于价格与成本无关，仅取决于价格与成本无关，仅取决于价格与成本无关，仅取决于““““稀缺性稀缺性稀缺性稀缺性””””，或叫，或叫，或叫，或叫““““供求关系供求关系供求关系供求关系””””。。。。

按不懂经济学的人的按不懂经济学的人的按不懂经济学的人的按不懂经济学的人的““““常识常识常识常识””””，一定会批评我说：，一定会批评我说：，一定会批评我说：，一定会批评我说：““““奸商奸商奸商奸商””””；但是；但是；但是；但是，，，，

根据根据根据根据““““价格法则价格法则价格法则价格法则””””，她的行为是完全符合市场经济道德的。，她的行为是完全符合市场经济道德的。，她的行为是完全符合市场经济道德的。，她的行为是完全符合市场经济道德的。

在激烈的市场竞争之中在激烈的市场竞争之中在激烈的市场竞争之中在激烈的市场竞争之中，，，，会生产的人不算能耐会生产的人不算能耐会生产的人不算能耐会生产的人不算能耐————————因为同类的产品往因为同类的产品往因为同类的产品往因为同类的产品往

往竞争激烈。往竞争激烈。往竞争激烈。往竞争激烈。

而会销售的人才算有本领而会销售的人才算有本领而会销售的人才算有本领而会销售的人才算有本领————————尤其是那些能卖出高价的人尤其是那些能卖出高价的人尤其是那些能卖出高价的人尤其是那些能卖出高价的人。。。。因为这些因为这些因为这些因为这些

销售高手销售高手销售高手销售高手，，，，把产品真正把产品真正把产品真正把产品真正““““配置配置配置配置””””到了到了到了到了““““稀缺稀缺稀缺稀缺””””的领域的领域的领域的领域，，，，满足了更高的满足了更高的满足了更高的满足了更高的

需要。需要。需要。需要。

所以，会销售的人，是真正为社会创造财富的人。所以，会销售的人，是真正为社会创造财富的人。所以，会销售的人，是真正为社会创造财富的人。所以，会销售的人，是真正为社会创造财富的人。

http://www.kanbakanba.com/539.html
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第七课：““““客户数据库””””的赚钱秘密

根据“价格法则”，大多数人之所以收入低，是因为“工作岗位”不

稀缺，所以“定价低”。

根据“交换法则”，以“销售员”为业。低买高卖，为“数据库里的

客户”提供真正能解决他们问题的好产品；这才是快速致富之路。

根据“贡献法则”，如果 2 项工作能赚的钱不同，那就说明你对社会

的贡献也不同。你赚得越多，对社会的贡献越多，社会回报给你的也

就越多。

这才是市场经济所指引给我们的光明大道——中国有那么多的零售

超市、贸易公司、批发商贩……

他们实际上就是在做这样的生意。只不过，他们是以公司的形式在经

营，是拥有运输工具、营业场地的“大商家”。

但本质上，他们都是在通过“低买高卖”来重新配置资源，在通过“交

换创造财富”的法则来赚钱。

你只要拥有一个属于自己的客户数据库，只要能直接跟他们沟通，把

产品信息传递给客户们；那么，你就可以像“大商家”一样快速赚钱，

而且比他们成本更低、风险更小、利润更高……

经过以上分析，相信你已经充分认识到了“客户数据库”的价值。

正如第一课所讲，客户数据库是你永不破产的银行。要想快速成为百

万富翁，你就必须从现在开始，为你的银行“存款”——不断地吸引

http://www.kanbakanba.com/543.html
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新的客户进入你的新的客户进入你的新的客户进入你的新的客户进入你的““““数据库数据库数据库数据库””””，，，，直到有一天直到有一天直到有一天直到有一天，，，，你突然发现你突然发现你突然发现你突然发现：：：：自己已经自己已经自己已经自己已经

成为百万富翁成为百万富翁成为百万富翁成为百万富翁……………………
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