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■ 一分钱不花，绝对没有任何风险的前提下，快速提高销售额和现金流的方法和秘诀（如果你的公司成立半年以上，这几乎等同于你的天然取款机……然而十个中小企业老板九个却从来没有意识到这样的机会）！
■ 一种零成本零风险的激励方法，让你的老客户毫无意识地为你介绍源源不断的新客户（你需要掌握三个策划的关键和两个执行的要领）！
■为什么你必须放弃以促销的心态经营你的公司……而应该通过杠杆借力，轻松地将你的公司打造成真正意义上的赚钱机器……彻底告别为寻找新客户而疲于奔命的生存状态？
■ 十种经过市场检验的、百发百中的锁定成交率的元素……还有变通这些元素组合的策略和技巧！
■ 在什么时候、以何种组合的方式对你的客户进行重复销售（克亚老师称之为追销），才能保证你的成功率高达90%（时机是关键，稍有疏忽，你不仅失去销售，甚至永远失去客户）？
■ 究竟什么是鱼塘技术？为什么鱼塘技术是你高效、快速、零成本发掘潜在客户的必经之路？……还有3个不为人知的秘诀，让你瞬间剔除那些劳命伤财、甚至对你公司的未来造成伤害的鱼塘！
■ 三种挫败竞争对手的降价行为，不仅让他输得无地自容，而且不知所措！
■ 两种致命的错误让90%的广告宣传瞬间失去作用（两个简单的判断标准，让你在广告登出前就知道，什么样的广告注定失败）！
■ 到底什么是零风险承诺技术？为什么零风险承诺技术是你快速提高销售额的最佳手段？……以及7种使用零风险承诺技术的标准模板！
■ 一种反常识的销售技术彻底消除客户的顾虑，提升你的成交率300-700%（三种变通的方法几乎保证，你可以将这个方法用在任何行业）！
■ 为什么赠品能够轻而易举地提高你的成交率30%以上？……以及有关赠品的设计思路呈现时机和心理要诀！
■ 三个理由你必须放弃传统的广告模式，立即采用销售信的营销模式……以及怎样确保你写的第一封销售信就能赚钱……并且在24小时内赚钱！
■ 让60%的潜在客户留下姓名和联络信息的方法和手段……还有利用这些信息快速成交的措施和秘诀！
■ 什么样的媒体是你做广告的理想选择？什么样的媒体你必须像瘟疫一样躲避（错误的选择不仅浪费你的资源，甚至断送公司的未来）？
■ 如何在公司全体员工放假的情况下，仍然实现销售（克亚老师2007年8月的一次促销在截至销售后和全体员工放假一周的情况下，仍然实现了正常销售额的60%）?
■ 如何巧妙设计你的销售信开头，使读者毫不费力地进入正文，从而最大限度地提高可读性，确保成交率？
■ 正确选择字体风格、大小、颜色、图片风格、行间距、加重模式、副标题风格的秘诀，以及必须避免的灾难性错误！

■ 如何撰写销售信的结尾，才能铲除成交的最后障碍，保证你的潜在客户读完后，唯一想做的事，就是购买你的产品或服务！

■ 怎样轻松套用克亚老师的五步方程式，才能保证你写的每一封销售信，都能成为超级的销售工具和成交机器……即使你的小学语文没有及格？
■ 怎样将网络营销的策略、方法和手段，最高效地复制到直邮、传单、传真、电话和面对面销售的情景，从而引爆你的销售额和客户数量的剧烈增长？
■ 99.99%的中小企业老板在做广告预算时是盲目的……怎样才能确定你花在广告上的每一分钱都至少给你带来4倍以上的回报（仅仅依靠这条秘诀，你就可以易如反掌地粉碎你的竞争对手）？
■ 为什么广告标题是成功的80%？一个成功的标题必须包含哪三种不可或缺的元素（实际上非常简单，但和任何其他事情一样，你必须要了解其中的奥妙）？
■ 三种简单的塑造价值的方法，不仅让你的客户心甘情愿地支付你想要的任何价格，而且永远不会光顾你的竞争对手！
■ 为什么在使用一种新的媒体前你必须测试它的真实性和有效性？怎样测试才能将失败的可能性降低为零？

■ 你知道吗？你可以100%放弃陌生拜访或陌生电话……但你必须了解克亚老师关于销售信的写作（直复式营销）和互联网营销的秘诀！
刘克亚老师关于自动营销信的唯一的一次详细系统的讲解
包括： 1    长达108分钟的详细音频讲解
             2 中国营销史上的第一封网络销售信
             3 世界上最赚钱的营销信
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