单只卖袜子赚了50万,不走寻常路女孩的创业经


2007年4月30日，这一天让成都女孩游小芊记忆犹新。那天，游小芊参加聚会，一位好友惊呼：“你这双袜子哪买的？真漂亮，太有个性了！”游小芊简直不敢相信，自己把袜子穿成一样一只，居然有人说漂亮。突然间，一个点子冒出来：对呀！袜子为什么一定要配对呢？

　　事后游小芊做了市场调查，发现都市白领们越来越追求个性与创意，袜子作为扮靓不可或缺的一部分，却一直没有人打过它的主意。

　　于是，她决定：不上班了，开个“混袜专卖店”当老板去。一间名为“足意”的小店就这样诞生了。游小芊首先要做的，是把买回来的成双成对的袜子全部打乱，进行富有创意的配对。

　　一天早上，小店周边写字楼的白领们浏览本地热门网上论坛时，纷纷被一篇名为《足下的秘密风景》的帖子吸引。“让你的左右脚分别穿着不同风格的袜子是番什么样的风景……”这篇帖子引起了白领们的强烈好奇心，而这是游小芊在守了几天空铺子后想出的一条妙计。

　　就这样，专卖店里的人气日渐旺盛起来。10～20元一双的袜子，一天能卖30多双，纯利接近300元。一时间，白领们左右脚上个性鲜明的混搭袜子成为了成都街头一道靓丽的风景。
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　　这天，—位女孩在店里选了两双袜子说道：“要是这只青绿相间的袜子跟这只绣有斑点狗的袜子搭配在一起就好了。”游小芊灵机一动说：“你可以随便搭配。”有了这次经历，游小芊干脆个性到底，把搭配的权利完全交给顾客，将成双的袜子改为单只摆设，美其名曰“自己动手，创意无限”。这样一来，“足意”迎来更加火爆的销售场面。

　　2008年11月，游小芊联系到一家袜子生产商，加工自己的品牌创意产品。为满足部分顾客收藏的嗜好，她还给每只袜子都赋予了一个特别编号，比如“惊艳7号”、“前卫25号”等等。随着编号的逐渐升级，起到了促使顾客越买越想买的效果。到2009年5月，“足意”在成都的分店已达7家，游小芊两年时间成功淘金50多万元。她还有一个更大的梦想——在全国范围内开100家分店！
