
每天八小时，五月轻松上四钻
开场白：
在淘宝推广是个永恒的话题，永远都是大家最关注的问题，同样的产品，同样的价格，同样的装修，为什么有的店车水马龙.生意火爆。而有的店生意冷清。无人问津呢，这个问题就出在推广上面，跟大家坦白说吧，我自己有三个店，基本上都是卖同一个产品同样的装修价格也一样，由于精力有限，我只能把所有的推广都放在一个店里，所以被推广的这个店生意很好，而另外两个店基本上每天都是鸡蛋，（注：其它两个店也是一样在线的哦），所以生意不好的时候请不要老是怀疑自己的产品是不是定位太高，是不是自己的产品在网络上不好销。这此都不是问题的问题，告诉你，没有哪一个产品在淘宝是真正畅销的，也没有哪个产品在淘宝上最不好销的，给我的感觉，中国人口众多，网名众多，每个人的品味都不一样，任何一个产品都有它的市场，就看你怎么去销，曾经有一时还有人在网上卖蚊子的尸体，生意还不错呢！你会认为这样的东西会有市场吗，，你能想到吗？呵呵！价格也不是制胜的宝典，在淘宝做生意，价格没有最低，只有更低，你价格压得再低，还是有人会低过你。你信不信，呵呵！所以说嘛！在淘宝做生意最重要的就是推广，推广得好，你可以让一块石头卖成黄金的价格，白菜卖成肉价格，而且人家还要争着找你卖，可能有人在说了：为什么我所有的推广方法都做过了，而且花费了巨资，生意为什么还是冷冷清清呢，这个问题就是今天我要给大家分享的经验-----坚持


世界上没有哪一种方法是一劳永逸的，不是说你做一次就OK了的，做任何事情要坚持不懈才会看到效果，做淘宝也是一样，我看到好多店主为了提升人气，花巨资又是搞团购，又是到处花钱抢广告位，又是去钱庄搞赞助什么的。动不动就上千块的广告费，对于我等这些小卖家来说简直可以用亏血本来形容，至于效果呢，肯定是不错的，不过我觉得都是假象，等活动一结束，店内人气生意一下就打下十八屋地获一样，跟平常一样冷清了，哪些占了便宜的买家是不会卖你帐的，一时的热度是解决不了根本问题的，这种忽冷热的推广方法显然也不适应象我这等小卖家，如果你是大卖家，亏得起，坚持一段时间后，哪这种方法显然可行，哪么有什么好方法即可以不花钱又可以保证推广的效果呢，紫玲开店半年来，店铺流量一直稳定在1000左右，成交量也稳定在二十单左右，靠的就是这些坚持不懈的推广，只要大家按我的这些方法坚持

两个月，本人不保证流量多少，至少能保证生意一定会不断上涨。。。

一 每天坚持百度GOOGLE等搜索引擎广告（一个小时）[image: image1.png]



搜索在网民的工作生活中已经相当普及了，它的方便使它已经成为了网民工作生活中不可缺少，最可信赖依赖的工具了,上到三岁小孩，下到六七岁老人都喜欢用这玩意，想了解某公司的情况，搜一下，想购物搜一下，总之只有你想不到的，没有搜不到的，所以如果你的产品能够在搜索引擎中出现，哪你的商品想不出名都难，呵呵，还怕没生意。在这里我只介绍一种免费简单实用而且永久受用的方法首先确定自己店内主营产品，以本店为例，本店是做“撑伞架的”，你只需要在搜索栏内输入你产品名称，例如“撑伞架”点击搜索按钮，哈哈！看到没有，所有关于撑伞架的信息都出现了，还真不少，有两千多条呢，（有一大部分都是俺的，呵呵）想让你的产品信息也在这里出现吗，其实很简单，你只要点击此信息找到此信息的出处后在同样的地方发布你的产品信息就OK了，发布以后同样也会被收录，别人在搜索同产品的时候一样的会展现出来的，呵呵！这就叫”踏破铁鞋无觅处，得来全不费工夫“，拿来主义，人家能做到的你也一定能做到。建议每天至少认认真真完成十个以上的信息发布，久而久之你就会发现效果会越来越明显，我们不望搜索引擎能给我们带来多少的生意或流量，至少这一招对想做批发的大单的店来说是非常重要的，如果哪个客户看准了你店的产品，想批发，必定会去搜索引擎找其它同行做进一步了解，如果他这一搜看到大部分都是你的产品信息，这个客户注意跑不掉。。

二淘宝论坛写原创帖，看好帖，回帖（二个小时）[image: image2.png]
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想让自己的宝贝在淘宝有一席之地，没有两把刷子还真不行啊！其中写原创帖可以说是最直接有效的方法，我敢说他比现在淘宝上任何一个方法有如此立秆见影的效果，而且还是免费的。我真希望自己是个写手，因为我感觉在淘宝原创精华帖的用处实在是太大了，如果能写得一手好帖，胜似千元广告位啊！淘宝社区，一个精华帖能带来成千上万的流量，还能有机会上首页（相当于千元广告位，一般的时候用钱还抢不到的），淘宝大学，甚至淘宝天下杂志。各个角落都会有你的身影，加入帮加入商盟都少不了原创帖，精华帖，想当个上小的管理员，能写好帖也是必不可少的条件之一，哪个地方混都要会写帖啊，竟然原创帖精华帖有如此大的魅力，为何不让自己尝试着写一写呢！写不出精华帖不是你的错，不写就是你的不对了，想要写出好的精华帖，看帖 加帖也是必修课，正所谓'近朱者赤　近墨者黑',看多了，回多了，写起来自然更得心应手。每天做到看帖无数，回帖无数，有空的时候试着写一写，每天至少写一篇以上，这样如何坚持一段时间以后，下一个精华帖就属于你的啦，赶快加油吧！
三 密切关参加淘宝帮派的一些活动抢广告位（半个小时）[image: image4.png]
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每一个活动都有他的意义，活动就意味着人多，人多就意味着有人气，所以推广的效果会更好，但是不是每一个活动你都能参回的了，因为有很多活动是有多要求的，所以我个人的见意了淘宝官方的活动，能够参回的一定参回，不能参回的也要起一切办法加入，除了淘宝官方活动外，象帮派社区时不时也有一些活动，而且有很多都是免费的，所以一定要关注哦，过了这个村，就没这个店罗
四请每天更新QQ空间百度空间51的内容（一个半小时）
qq空间 博客等都是淘宝宣传流量重地，如果能在此动点脑筋，我想每天流量上千应该是轻而易举啊！你想想，如果一个空间能带来一百的流量，十个就有一千的流量啊，为了达到宣传的目的，本人先后开通了QQ空间百度空间51博客新浪博客等十多个，时面的内容都是一模一样的，我里面的内容都是来自以下几个方面
1.每天关注我的好友，见到有人更新日志就看看有没有经典的，就一些有价格的日志都直接转载过来，每天至少二篇以上，时间久了，内容自然就多了，丰富了，关注的人的也会越来越多,
2.为了采集最新最真实的内容，每天出门我都会带上我的数码相机，记事本，笔记本等，把每天发生的，新鲜的，有趣的，八挂的，看到的，听到的想到的，用这些记录志来，每天回家，第一时间整理后发布到我的各个空间里面去。这样的信息都是独一无二的，而且真实，帖近生活，关注的人自然不在少数 

 

3.淘宝论坛可以说是我花时间最多的一个地方，时不时兴致一来，就会写一些关于淘宝推广等方面的原创帖，为了让更多的人能分享到，自然也会把它挪到我的各个空间博客里面。只要是自己用心写的东西，我想一定会有人认可的 

 


4.娱乐 八挂 图片等，这些都是在上网的过程中偶尔遇到的东西，大家最关心的，最热的内容。看到就趁热给搬过来，只要这样坚持，你哪空间博客的内容就会越来越多，越来越丰富，关注你的人会越来越多，广告效应自然也会越来越来，下一个达人就是你啦！

五每天坚持做10个友情链接，10个好友，10个收藏（半个小时）
俗话说的好，“在家靠父母，出门靠朋友，朋友多了路好走”做淘宝也是一样，不知道大家有没有注意到，在我的淘宝---我的江湖----新鲜事里面，只要哪个好友有个风吹草动，都会在这里暴光！比如说你写了一篇原创帖啊，你的帖子被加精了，你买了什么东东啊！你的所有好友都会知道的。有些事情想不让大家知道都难啊！所以你好友加得越多关注你的人自然也会越多，倍受关注绝对一是件好事，再说找人友情链接，相互收藏好友肯定是首先对象啦，是吧！总之，按我标题做，你不会吃亏，到时一定受益。还等什么，赶紧去做啊！

六每天半个小时的时间学习同行关注同行（半个小时）[image: image6.png]
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同行即是竟争对手，又是学习榜样，选择一个对自己最有威胁最强劲的淘宝做为学习的榜样，密切关注他的一举一动，为了让自己处于不败之地，对方有什么新动作，也一定要跟上，比如说人家今天降一毛，哪我就赶紧降一毛五，呵呵！除了学习人家的先进推广方案，还要自己不断的创新。这样你才能不断进步，甚至超越你的竟争对手。反正在这方面我是占了便宜的，呵呵！最有印象的一次就是，淘大奖最流行的时间，这一招我也是在同行哪才看到的，效果还真不错。

八淘宝打听百度知道等解答回题（一小时）[image: image8.png]
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正所谓“送人玫瑰，手有余香”在帮助别人的同时，其实自己也受益不浅！淘宝打听百度知道都是人流量密集之地，通过问答问题，不但可以提高自己的知明度，还可以让自己学以至用帮助到所需要的人，何乐而不为呢，有时候还说不定有意外的收获，里面有很多人都要求购东西的，如果刚你有人需要你店里的产品，哪不就水到渠成的事啊！呵呵！这年头“有心栽花花不发，无心插柳柳成荫”这种事情好象经常发生哦！我每于坚持在这些地主用心的回答网友的十个问题。

九无聊时用群发软件QQ等聊天群内打打广告（半小时）[image: image12.png]
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这个不是说天天要坚持做，也不主推大家做，无聊的时候做做是可以的，可能有人要怀疑我这一招的效果了，因为天天发，人家很反感，效果应该不好，以我的经验，任何一个推广方法都有他的存在意义，都会有效果，何况这种方法，从出生到现在已经有一段历史了吧，还是一直有大把人在用。为什么大家会对这些反感呢，因为大多数的人暂时不需要用到你的东西，万一哪一天他刚好要用到了，刚到碰到你发的信息，这样他就不会觉得反感了，而且还会觉得“众里寻他千百度，得来全不费工夫”因为你要知道，有时候找供应商比经销商找客户更难

十想方设法的让其它网站收录您的小店（半小时）[image: image14.png]
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由于时间篇幅问题，待下次再述，大家也可以自己研究下
十一自由活动时间（半小时）[image: image18.png]
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身体是革命的本钱，在幸苦工作的同时，不要忘了给自己身休也放一放假，多作眼保健操等，大家自由发挥吧。。。。


