淘宝网店网络推广方案
1.优化关键词
买家搜索宝贝时会在搜索栏输入宝贝的关键词，每个人跟每个人输入的关键词都不一样。为了能够更好的让买家搜索到你的宝贝，关键字优化一定要到位，必须在宝贝名称中体现出来，或者在搜索引擎允许的范围内，所以宝贝名称写的越全越好，也就是要做好搜索引擎优化。那样不管买家从哪方面搜索宝贝，宝贝被搜索到的机率都很大。
淘宝规定宝贝的标题最长不能超过60个字节，也就是30个汉字，在组合理想的情况下，包含越多的关键字，被搜索到的概率就越大。选择关键词时应首选与商品有紧密联系的属性。

2.阿里旺旺宣传
A．个性签名中加入店铺链接。
B．旺旺状态设置：
如“今天新款促销”，“新款上市”。
设置旺旺自动回复时，不要设置成“有事外出，请留言”等，可以设置成“不好意思，掌柜外出一下，请到小店坐一坐(加上店址), 还可加上一些宝贝的介绍。
3.淘宝个人空间：
好多掌柜的个人空间都是空的，其实可以好好利用，多发些跟自己产品相关的文章介绍，可以穿插广告，但不宜太过。多些经验分享，掌柜的为人处事原则等的帖子，引起顾客的共鸣。
4. 合作推广：
A．友情链接，淘宝对每个商家提供最多35个友情链接。多链接一些人气高，信誉好的店铺，当然这些店铺的友情链接基本已满，自己主动把它们加入友情链接，提高人气。
B．与别的店铺合作推广，进行信息共享。当然要是同一种类，但是又互补的店铺。如结婚的顾客，要买“钻戒’,”“婚纱”，“家具”等一系列产品。如果自己的店铺没有，而合作的店铺有卖，介绍客人到合作的店铺购买。可以提供曝光率。
当然，要选择那些与自己的经营理念相同，信誉比较好的店铺合作，否则，只会起反作用。
C．加入合作店铺的宣传网络：如为合作店铺提供赠品等。
5.论坛活动推广：
A．积极参加各种淘宝论坛活动，但要选择相应的活动，如：你经营的是户外用品，而淘宝论坛正好举行户外活动，你就可以积极参加了。
也可参加淘宝活动专区的活动。通过 “我的淘宝”——“我是卖家“——“活动报名专区”，可以找到淘宝组织的所有活动，目前淘宝的部分活动都会作为增值服务进行适当的收费，在活动专区可以选择适合自己的活动。
B．为各种论坛活动提供奖品，赞助论坛活动。每一项活动都会引来无数的人参与，对提高店铺的知名度大有好处。
C．也可自己向管理员申请举行活动。

6.积极参加社区，商城举办的促销活动，提高活跃度。

7.加入淘宝商盟：
如果条件允许，一定要加入商盟，增加曝光率和提高知名度。如湖北商盟，上海商盟等，最好加入本地商盟。

8.淘宝活动推广：
如“一元拍”，“49包邮”，“团购”，“荷兰拍”等。图的是广告效应，增加店铺的点击率及曝光量。最好选择在高峰时段上架，如14：00——16：00，20：00——22：00.

10.打造人气宝贝：
A．店铺推荐宝贝：店铺推荐宝贝出现在你每个而宝贝介绍页面的底部，买家进入店铺后第一眼就能看到这些被推荐的宝贝。
该推荐同时也会出现在旺旺对话框的推荐宝贝中，与淘友聊天时，对方可直接在旺旺对话框中看到推荐的宝贝。普通店铺推荐宝贝数量只有6件，在“我的淘宝”——”管理我的店铺” ——“推荐宝贝”中设置。
B．橱窗推荐宝贝：在“我的淘宝”——“出售中的宝贝”中设置。
C．淘宝社区首页图片推荐：淘宝社区首页有一栏为“广告位抢购区”，但要用银币抢购。
D．论坛右边文字推荐位; 站内信推荐位等，都需要用银币抢购。

