被开除的大学生总裁


因为成绩太差，18岁上大二的他被迫离开学校。和大多数被开除学生命运一样，他被社会鄙视，从此一蹶不振吗?不，郭俊峰是个幸运儿，也是个历经挫折而不屈服的人。3年时间，22岁的郭俊峰成为了拥有贸易、实业、管理训练三大事业为一体的集团公司总裁。郭俊峰的路是大学生创业中的一个奇迹，令无数学子大为赞叹。


　　郭俊峰

　　1981年出生于郑州

　　1999年离开学校

　　2000年8月注册捷通商行，开始创业历程。

　　2001年3月成立越众创业管理训练机构。

　　2002年7月成立北京越众时代科技发展有限公司，下设18家分公司，主要业务涉及通讯领域。

　　2002年9月成功收购“河南汉白明月酒业有限公司”。

　　2002年12月加盟“辣婆婆水煮鱼”连锁酒店，建立郑州店。

　　2003年3月成立郑州越众企业管理咨询有限公司。

　　2003年8月成立上海强睿通讯科技发展有限公司。

　　2003年9月注资郑州启点大学生创业工作室，大学生创业进入实质性的操作阶段。 
4次命运打击坚定创业信念

　　如果说清华大学学生邱虹云和他的视美乐公司在1999年点燃了大学生创业的火炬，那么，郭俊峰将成为成功传递大学生创业火炬的第二人。郭俊峰也将迅速成为媒体关注的焦点。

1999年，当邱虹云成为立志创业的大学生们的学习的典范时，郭俊峰却遭受了第一次命运的打击。因为学习成绩多门不合格，郭俊峰被迫离开了郑州某大学市场营销专业。

　　前面的路一筹莫展。正当郭俊峰投路无门时，他的河南同乡好友向他伸出了“援助”之手，告诉他只要在他的广告公司投资15万元，加上其他合伙人的投资，一年后公司就会有1000万进款。望子成龙的父母却因担忧儿子的前途，虽为农民却在一个月间筹集了15万元交到儿子的手中。大家都以为15万的投资会换来滚滚财源，殊不知朋友的公司运作了仅一个多月之后，几十万元的投资竟挥霍一空。郭俊峰欲哭无泪。

　　因为年幼无知，因为涉世未深，郭俊峰原谅了自己。一个月之后，河南老乡告诉他，如果将河南的花生油卖到深圳，1斤能赚2-3元，郭俊峰再次动了心。四处奔波后，郭俊峰凭着自己的信誉给河南一家花生炼油厂打了10吨油的欠条后，便和朋友奔赴深圳，寻找已经联系好的下家。可当油运到深圳后，下家却改变了主意，决定不再购买他们的油。无奈之下，郭俊峰只好寻找新的买主，千辛万苦终于联系到一家愿意购买他们的降价油（1斤油只能赚1元多了）时，郭俊峰却发现油库里的油已经被朋友悄悄运走了大半，而无法满足买家的数量。郭俊峰的信誉扫地，他再次失去这家买主。

　　前后被朋友出卖两次，郭俊峰心灰意冷。决定以后再不靠朋友，只凭自己一双手。

　　郭俊峰无面再回郑州，于是，一个人在深圳寻找和等待命运新的契机。作为一名专科生，又没有学历证书，找工的艰难可想而知。后来，郭俊峰找了两份工作，给两家公司做普通销售员，但收获平平。此时，正值2000年初，联通公司推出IP电话卡业务，市场前景极好，正在寻找各地代理商。于是，郭俊峰回到家乡郑州，开始了一条奇迹般的创业路。

　　3年实践打拼实现集团总裁梦

　　回到郑州，郭俊峰开始卖联通IP卡。但推销过程非常琐碎，也非常辛苦。2000年8月，郭俊峰决定用卖IP卡积累的几千元钱开一家商行，做综合贸易，代理电子类产品的销售，扩大业务范围。从此，出现了郭俊峰一系列的成功创业历程。

2001年3月，郭俊峰成立了越众创业管理训练机构，以自身的背景和经历为依托，从郑州各大高校招聘了数名与郭俊峰一样具有坚定创业心的大学生。可谓志同道合，郭俊峰与他的学生员工们一边创业，一边学习，密切的交流与配合，促使郭俊峰手下的多名大学生成为了公司骨干，也成长为能独挡一面的职业经理人，而他们都非常年轻，公司员工的平均年龄不到25岁。资金与人脉均有积累之时，郭俊峰开始扩大自己的事业，把公司里的骨干员工派往外地，逐渐发展了越众创业的18家分公司，分别在北京、上海、长沙等地。郭俊峰实现了自己的集团总裁梦。

　　尽管事业已有丰收，但只有贸易没有实业的公司还是让郭俊峰心里有些担忧。于是2002年9月，郭俊峰花了1000万元以10个月的时间完成了对河南汉白明月酒业有限公司的收购，并完成了产品外包装、营销策划、广告定位、市场开发等一系列事务。

 

　　2002年12月，一次偶然的出差机会，郭俊峰在石家庄邂逅了知名连锁“辣婆婆水煮鱼”酒店的老板，正逢石家庄总店打算在郑州开一家分店，爱吃“辣婆婆水煮鱼”的郭俊峰与石家庄总店老板一拍即合。于是，一家全新的“辣婆婆水煮鱼”店让郑州的食客们又有了新的享受。

　　此后，郭俊峰又先后成立了郑州越众企业管理咨询有限公司、上海强睿通讯科技发展有限公司，再注资郑州启点大学生创业工作室，促使大学生创业指导进入实质性的操作阶段。而大学生创业将成为郭俊峰现在以至将来最热忠的事业之一。

　　立志做大学生创业咨询第一品牌

　　郭俊峰是大学校园里走出的学生，深知现在大学生就业的困难，自己的经历也证明了读书不是当代年轻人的惟一出路。郭俊峰决定帮助广大希望创业的大学生朋友实现创业梦想。今年9月，郭俊峰注资郑州启点大学生创业工作室，决定为大学生创业提供专业的创业全程指导，包括选择项目、投资指导、融资帮助、分析市尝开拓市尝管理培训、提供职业经理人等多项服务。郭俊峰打算以自己的经历从全国各地的高校开始宣传自己的创业理念，这是免费的讲座，也是双赢的事业，既可以帮助大学生树立创业信心积累创业知识，也帮助自己积累公司发展所需要的综合资源。目前，郭俊峰的“中国大学生创业励志全国巡回演讲校园行”活动已经从郑州解放军信息工程学院、河南财经学院、郑州轻工业学院走出，郭俊峰打算从郑州高校开始辐射全国。

“我想帮助更多的学生创业，这样既缓解了日益紧张的就业压力，又能让大学生实现自身价值。我很想给他们一个合适的引导，将自己的成长历程和方法、经验告诉他们，通过办创业讲座、办创业书刊、办创业咨询等方式来帮助他们实现创业梦想。”

　　郭俊峰誓言要将大学生创业的事业办得轰轰烈烈，做中国大学生创业咨询事业第一品牌。

　　四大事业是前行的方向

　　谈到今后的打算，郭俊峰坦言，他会做成四大事业。一是将越众集团改造成为一家专业销售代理机构，立志做中国最大的销售代理公司；二是尽快将汉白明月酒打造成为低度白酒业里的知名品牌，三是将“辣婆婆水煮鱼”改名做自己的连锁品牌；四是做好大学生创业咨询事业，做国内最好最大的大学生创业咨询机构。郭俊峰最后信心十足地告诉记者：“5年内让集团上市是他奋斗的目标。”

　　采访结束，抬头看这1.78米的高个清瘦英俊小子，你难以相信他竟然是个在商场已打拼了4年的22岁职业经理人。他的眼睛会说话，他眉宇间透露出的智慧让你从心底赞叹。

　　一路走来，是运气?是天赋?是能力?是勤奋?郭俊峰只觉得路还很长很长……

